
28.400 Artikel.

12.560 Kunden

22.000 m² Lagerfläche.

Die Lösung:

FAKT
               Auftragsbearbeitung &                
       Fakturierung & Lager

Ein gutes Warenwirtschaftssystem funktioniert
ganz einfach: Es muss alles können! 
Von der Abbildung Ihres Preissystems und Ihrer 
Kunden bis zur Lagerverwaltung. Vom Kunden-
auftrag zum Bestellvorschlag. Vom Liefereingang 
bis zur Packliste. Von der Rechnung bis zu allen 
Auswertungen, die Sie täglich brauchen. Schnell 
und sicher.

Und noch etwas - ein gutes Warenwirtschafts-
system funktioniert ganz einfach - darum unter-
stützen wir unsere Anwender mit einem 
ausgereiften Suchsystem, mit Online Hilfe und 
Betriebsprozessen, die die wichtigsten Vorgänge 
erklären. Mit Assistenten und frei gestaltbaren 
Eingabemasken. 

Durch Modulbauweise erhalten Sie alles, was Sie
wirklich brauchen und vermeiden unnötigen 
Ballast. Einfach eben!

Produkte managen

Das ist das Ziel der Warenwirtschaft: Ihr Produkt muss 
zu Ihrem Kunden. Ihr Kunde soll zufrieden sein! Damit 
er das auch wirklich wird, muss Ihr Produktfluss auch 
entsprechend organisiert werden.

WINLine® hilft Ihnen dabei. Mit einem ausgefeilten
Preissystem, das von Rabatten über Skonti, Aktions-
preisen, Nettopreisen, Mengenstaffeln, etc. keine 
Wünsche offen lässt. Mit einer Artikel-Lieferanten-
verknüpfung die sicherstellt, dass Sie Ihre Produkte 
rechtzeitig liefern können.

Mit einer detaillierten Beschreibung Ihrer Produkte,
von Gewicht und Volumen über Kurz- und Langtexte,
Fremdsprachenbezeichnungen bis hin zu Grafiken,
die im Beleg gedruckt werden können.

Mit frei wählbaren Ausprägungen - ob Sie verschiedene
Farben, Größen, Lagerorte, Chargen, Seriennummern
brauchen - WINLine® wird mit diesen Varianten fertig.



Kunden 
zufrieden stellen

Alle Kunden wollen das gleiche - pünktlich und preis-
wert ihre Ware oder Dienstleistung erhalten. Und 
wie alle Menschen freuen sie sich, wenn sie gut und 
umfassend bedient werden. Die Kundenverwaltung von 
WINLine® FAKT hilft Ihnen dabei.

Das beginnt schon bei der korrekten Anrede - im 
Adressenstamm ist Platz für jede Menge Information 
bis hin zur E-Mail Adresse. Und natürlich kann man die 
Adressen auch personalisieren, eine Tabelle mit beliebig 
vielen Einträgen nimmt Name, Titel, Funktion, Telefon, 
Handy, E-Mail, Hobbys Ihrer Ansprechpartner auf.

Der Kunde kann fix mit seinem Verkaufsbetreuer 
verbunden werden, er kann einer Liefertour zugehören 
und natürlich kann man ihn auch als Kostenträger in 
der Kostenrechnung betrachten.

Abhängig vom Kunden können Rabatte, Skonti, Net-
topreise und Preislisten verwaltet werden. Auf Knopf-
druck sehen Sie, was Ihr Kunde in den letzten Jahren 
gekauft hat. Wer so viel über seine Kunden weiß, wird 
sie auch leicht zufrieden stellen können - und das ist 
das Ziel jedes Unternehmens.

Belege bearbeiten

In der Belegbearbeitung ist oft eine Menge los. Und ein
Sachbearbeiter hat sicher besseres zu tun, als über die
Programmbedienung nachzudenken oder lange seine 
Daten zu durchsuchen. Darum haben wir die Belegbe-
arbeitung schnell, einfach und flexibel gestaltet.

Aus einem zentralen Erfassungsfenster können Sie alle
Belegstufen anwählen vom Angebot bis zur Faktura, 
von der Anfrage zum Liefereingang; sofort, ohne 
umständliche Menüwechsel. Alle Daten aus dem 
Kundenstamm, aus dem Artikelstamm oder den 
allgemeinen Parametern besetzen wir vor - das spart 
Erfassungsarbeit.

Da jeder Betrieb anders funktioniert, kann sich jeder 
Betrieb auch seine eigene Belegzeilenerfassung gestal-
ten. Ob Sie von der Eingabe der Menge in die Eingabe 
des Rabatts springen oder in die Lieferwoche, entschei-
den Sie selbst. Ganz einfach, indem Sie das entspre-
chende Feld dort hin schieben, wo Sie es brauchen.

Und natürlich können Sie Belege im Stapel drucken, 
teilen, sammeln, stornieren, erneut drucken, kopieren, 
... und das alles schnell. Über Schnelligkeit wird viel 
gesprochen. WINLine® ist schnell. 

Und schließlich und endlich können Sie natürlich Budgets 
für Ihre Artikel und Artikelgruppen verwalten. Budgets, 
nicht ein Budget - schließlich wollen Sie als verantwor-
tungsbewusster Kaufmann eine konservative und eine 
optimistische Planung durchführen.

Sollten wir Felder, die Sie benötigen, nicht eingebaut 
haben, können Sie das jederzeit und sehr einfach selbst 
machen. Wir haben einen Vorrat an „Reservefeldern“ 
vorgesehen.



Das geht so einfach, wie Sie es hier lesen. Ohne Daten-
import und -export, sondern einfach online. Weil 
WINLine® eine integrierte Lösung ist.

Alles im Griff haben

Die Auftragsbearbeitung ist ein komplexes Aufgaben-
gebiet, hunderte Dinge sind zu beachten. WINLine® 
hilft Ihnen in vielen Bereichen. Der automatische 
Bestellvorschlag sorgt dafür, dass rechtzeitig beschafft 
wird.

Er vergleicht z.B. den Liefertermin, den Sie Ihren 
Kunden versprochen haben, mit den Wiederbeschaf-
fungstagen, die Sie für den Einkauf benötigen. Wenn 
die Bestellung nicht zeitkritisch ist, kann das Programm 
für Sie automatisch den Schnellsten, den Billigsten oder 
den Hauptlieferanten suchen.

Bei der Planung der Lieferungen schlägt Ihnen das 
Programm vor, wen Sie in einem bestimmten Zeitraum 
beliefern sollen und berücksichtigt dabei die Wichtig-
keit der Kunden, ob diese Teillieferungen akzeptieren, 
ob sie innerhalb ihrer Kreditlimits sind oder überhaupt 
eine Liefersperre haben. Mit dem Modul Backlog 
können Sie alle Belege überwachen, die Sie noch nicht 
fakturiert haben. Kein Angebot, das nicht nachtelefo-
niert wird, kein Auftrag, der nicht geliefert wird,
keine Lieferung, die nicht pünktlich fakturiert wird.

Sie sehen, bei der Fakturierung kommt es auf die 
Vernetzung Ihrer Daten an - WINLine® bietet das.

Ganz konkret: in der SQL-basierenden Version dauert 
das Suchen von Artikeln mit dem Matchcode, bei dem 
man selbst bestimmen kann, nach welchen Daten 
gesucht werden soll, Sekundenbruchteile. Als Testfirma 
verwenden wir einen Mandanten mit 70.000 Artikeln. 
Wie gesagt, wir reden nicht über Schnelligkeit, wir 
liefern sie.

 

Integration

In der Warenwirtschaft und Auftragsbearbeitung fallen
täglich wertvolle Informationen an. Wenn es Ihnen 
gelingt, diese Informationen zu verknüpfen und sinn-
voll zu nutzen, dann ist die FAKT keine lästige Pflicht, 
sondern die Grundlage von Marketing, Planung und 
Kontrolle.

Wir helfen Ihnen dabei, indem wir zum Beispiel die
Informationen aus Belegschreibung und Lagerführung 
in die Kostenrechnung und in die Finanzbuchhaltung 
übergeben. Indem die Vertreterabrechnung sich auto-
matisch aus der Rechnungslegung oder der Bezahlung 
ergibt. Indem wir die Kundenbestellungen automatisch 
in die Produktion übergeben.
Vor allen Dingen aber verwenden wir für unsere Daten 
eine offene Datenbank. Das bedeutet, dass Sie mit Ihrer 
Office Software leicht darauf zugreifen können. Wählen 
Sie auf Basis Ihrer Verkaufsstatistik doch einfach einmal 
alle Kunden aus, die einen bestimmten Artikel noch 
nicht gekauft haben und schreiben Sie ihnen einen 
Werbebrief.

www.mesonic.com
info@mesonic.com



Angebot, Auftrag, Lieferschein, Rechnung	 

Mengenrabatte	 

Ermittlung des optimalen Bestellzeitpunktes	 

Summenrabatte	 

Anfrage, Bestellung, Lieferschein, Eingangsrechnung	 

Flexible Belegerfassung - Formeln	 

Angebotswiedervorlage	 

Artikeln, Textbausteine, Macros, Stücklisten	 

Einteilung der Artikel in Artikelgruppen/-untergruppen	

Artikelreservierung	 

Nettopreise	 

Kundengruppenabhängige Preise	 

Staffelpreise	 

Aktionspreise	 

Kontraktverwaltung	 

Brutto-, Nettopreise	 

Artikelkalkulation	 

Losgrößen	 

Verkaufsstatistik nach Kunde, Artikel, Vertreter, 
Fakturen, Rohertrag, Datum ...	 

Vertreterabrechnung	 

Projektverwaltung	 

Automatische Belege für Wartung, Miete, Service	 

Automatische Preiswartung	 

Skonti	 

Artikeljournal, Kontoblatt	 

Tagesjournal	 

Mehrjahresausgleich	 

Belegübersicht	 

Intrastat	 

Rabattsperren	 

Budgets für Artikel, -gruppen, Kunden, Vertreter	 

Belege kopieren	 

Lagerorte	 

Teillieferungen	 

Farben, Größen	 

ARA/Duales System	 

Sammelfakturen 	 

Ident-, Seriennummern	 

Artikeletiketten, Strichcode	 

MESONIC Österreich
Datenverarbeitung GmbH

Herzog Friedrich-Platz 1
A-3001 Mauerbach
Tel.: +43-1-97 0 30-0
Fax: +43-1-970 30-75

Checklist.

Ihre Branche hat spezielle Anforderungen.
Wählen Sie aus den zahlreichen Geschäftsprozessen der FAKT:

MESONIC Deutschland
Software GmbH

Postfach 1563
D-27378 Scheeßel
Tel.: +49-4263-93 900
Fax: +49-4263-86 26

MESONIC Italia

Via Giovanni da Udine 34
I-20156 Milano
Tel.: +39-02-380 936 81
Fax: +39-02-380 936 82

xBelege stornieren	 

Gewicht, Volumen	 

Übergabe an Finanzbuchhaltung	 

Flexible Gestaltung der Belege	 

Chargen	 

Übergabe an Kostenrechnung	 

Packlisten	 

Einkaufscolli, Verkaufscolli	 

Übergabe an Vertreterabrechnung	 

Tourenplanung	 

Packstoffarten	 

Beliebig viele Fremdwährungen	 

Kreditlimitkontrolle	 

Artikelbilder	 

Fremdsprachen	 

Liefersperren, -Warnung	 

Rückstandslisten	 

Einfache Massenänderungen	 

Lieferdatum, -woche	 

Automatischer Liefervorschlag	 

Kundenverwaltung	 

Lagerbuchhaltung	 

automatischer Bestellvorschlag	 

AdressenverwaItung	 

Lagerbuchungsimport	 

Artikeldispo - Zeitschiene	 

Ansprechpartnerverwaltung	 

Inventurmodul mit Inventurdifferenzbuchung	 

Beliebig viele Preislisten	 

Beliebig viele Liferanten	 

Lieferantenoptimierung:	 

Schnellster, billigster, Standard	 

Freie Kunden-, Artikelzusatztexte	 

Frei definierbare Formulare	 

Frei definierbarer Matchcode	 

Genaue Zutrittskontrolle	 

Zeilenrabatte	 

Wiederbeschaffungstage	 

Filial/Zentral Lösung	 
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